
地域密着型金融の推進

あましん

あましんが
地域と一緒に、
できたこと。
What Amash in  has  accomp l i shed ,

work ing  w i th  the  commun i ty .

地域社会

創 業 期
872先
188億円

成 長 期
2,728先
1,080億円

安 定 期
10,712先
5,860億円

転 換 期
3,622先
1,612億円

ライフステージ別の経営支援体制（全与信先17,934先、融資残高合計8,744億円）

企業のライフステージにあわせたコンサルティング

法人のお客さま
当金庫は、中小企業専門の金融機関として「日本を支える中小企業」の事業経営・
成長をサポートすることにより、地域経済の持続的発展・活性化に貢献しています。

金融機関には、

お客さまの大切な資産をお預かりし、

資金や金融サービスを企業や

個人のお客さまに提供することで、

社会・経済の健全な発展を

支える役割があります。 

当金庫では、地域のお客さまへの

ご融資を通じて、地域経済の

持続的発展に努めています。

ライフステージの
区分

●創業期 ： 創業、第二創業から5年まで
●成長期 ： 売上高平均で直近2期が過去5期の120%超
●安定期 ： 売上高平均で直近2期が過去5期の120%～80%

売上高平均で直近2期が過去5期の80%未満
および貸付条件の変更または延滞がある期間

●転換期 ： 

（融資残高は2023年3月末）

2023年3月末時点で、当金庫をメインバンクとしてお取引いただいている企業（8,654先・融資残高5,787億円）のうち、経営指標の改善が見
られた先は6,025先、経営改善先に係る融資残高（年度末）の推移は、2021年は3,216億円、2022年は3,415億円、2023年は4,126億円となっ
ています。また、事業性評価先数は8,401先・融資残高5,651億円で全融資先・残高に占める割合は、先数46.8％・残高64.6％となりました。

創業相談会を定期開催するほか、起業・創業イベントやビジネスプランコンテスト
などへの参画、事業の将来性や成長性を適切に評価する「創業支援融資」「あましん
創業・成長サポートファンド」などの資金面でのサポートに積極的に取り組んでいま
す。2022年度に当金庫が関わった創業・第二創業支援件数は1,411件となりました。

スタートアップ支援

※設立5年未満の企業への融資、創業融資の取組件数、創業塾参加者数などの合計

当金庫では、「経営者保証に関するガイドライン」の趣旨や内容を踏まえて策定した
「経営者保証に関する取組方針」に基づき、ご融資における個人保証の必要性を、
お客さまとの対話を通じて十分に検討し適切に対応しています。2022年度に当金庫
が新規に無保証で融資をした件数は9,249件、新規融資に占める割合は33.46％、
保証契約を解除した件数は206件となっています。

※「経営者保証に関する取組方針」の詳細は、資料編P.55をご覧ください。

海外での駐在経験者や外国為替の担当者など、専門知識を持った職員が支店担当者
とともに信金中央金庫や海外の銀行をはじめとする提携企業と連携して、お取引先
企業の海外ビジネスをトータルでサポートしています。信用状（L/C）取引や海外への
送金、海外からの送金受取りなど、貿易（輸出・輸入）取引もお手伝いしています。

海外ビジネス支援 02

お取引先の経営改善・事業再生支援については、価値創造事業部を中心に営業店
と本部が一体となって事業の早期再生をお手伝いしています。経営に関するアド
バイスをはじめ、各種セミナー・相談会の開催、外部専門機関への橋渡しなどを
行っています。当金庫が経営改善を支援している先は、2023年3月末時点で1,334先
となっています。

経営改善・事業再生支援

お取引先が抱える多種多様な相続ニーズにお応えし、価値創造事業部の専門
スタッフが営業店や外部専門機関等と連携して課題の解決に取り組んでいます。
事業承継支援セミナーや個別相談会の開催、税理士資格を持つ職員による自社
株の概算株価試算、Ｍ＆Ａの仲介サポートなどスムーズな事業承継のお手伝い
をしています。

事業承継・Ｍ＆Ａ支援

03

04

経営者保証に関する

ガイドラインへの取り組み

05

01

当金庫は、お取引先へのコンサルティング活動を通じて“お客さまから選ばれる金融機関”
をめざしています。日々の会話から得られるあらゆる情報を営業店と本部で共有し、関連・
グループ会社や専門機関と連携してお取引先企業のライフステージにあわせたコンサル
ティングと最適なソリューションの提供を追求しています。また、目利き力を高め、担保や
保証に過度に依存しない事業性評価に基づいた融資に積極的に取り組んでいます。

コンサルティング活動
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地域密着型金融の推進

地域の経済発展を支援 当金庫は「地域社会への貢献」を経営の基本方針に掲げ、
地域経済の活性化と持続的発展に努めています。 個人のお客さま 当金庫は、個人のお客さまのライフスタイルや資産状況・ニーズに応じて最適

なアドバイスを行い、将来設計（ライフプラン）実現をサポートします。

地域経済の活性化をめざすビジネス情報誌「TeToTe」。
〈あましん〉だからこそできる「人」「まち」「仕事」をタイムリーに取り上げ、
地域の皆さまとの懸け橋となるよう情報発信に取り組んでいます。

ビジネス情報誌「ＴｅＴｏＴｅ」

就職 結婚 介護 趣味リフォームお子さま誕生 相続旅行教育マイホーム購入

生活費

現役世代 セカンドライフ

支  

出

ラ
イ
フ
イ
ベ
ン
ト

ライフステージに応じた商品で、ライフプラン実現をサポートします

生命保険投資信託定期預金

地域のお客さま

お客さまの事業や生活を 地域活性化の取り組みへの

地域社会全体

住宅ローン 教育ローン フリーローン

信託商品

カードローン

支援 貢献

地域の課題解決に向け

地方自治体／教育機関
地域の皆さま／NPO法人
企業・事業者の皆さま

連携・協働

本店営業部2階の「あましん経営相談コーナー」では、中小企業
診断士などの資格を持つ専門スタッフが、経営に関するあらゆる
ご相談にお応えしています。お気軽にご相談ください。

あましん経営相談コーナー

◀「TeToTe」は、
　当金庫のホームページから
　ご覧いただけます。

06

ご利用時間
住 所

まずはお電話ください。
  　 0120-26-0556

平日9時～15時
尼崎市開明町3-30  本店営業部2階

（平日9時～17時30分）

当金庫は個人のお客さまのライフプランに応じた最適なソリュー
ション提案を実現するため、2023年4月よりタイプ別の渉外係
（ライフプランナー）を配置しています。一人ひとりのお客さまに
寄り添い、本部各部署と連携し、幅広い金融サービスの提供を
通じて、お客さまの大切な資産を守る、活かす、育てるお手伝いを
しています。

多様化するニーズに最適な
提案をめざして

当金庫では、お客さまの多様なニーズにお応えするため、資産運
用・相続などに関するセミナーを開催しています。
また、各営業店では定期的に年金相談会（予約制・無料）を開催し
ています。相談会では、専門のスタッフが年金の受給資格や請求
手続きなどについてのご相談にお答えしています。年金相談会に
ついては、お気軽に本支店窓口までお問い合わせください。

各種セミナー、
年金相談会などを開催

08

0907

住宅ローン

幼稚園
小学校

中学校
高校

大学

親の介護費

リフォーム費用

23 AMAGASAKI SHINKIN BANK DISCLOSURE 2023｜24

経営の基本方針｜Top Message｜あましんの「これまで」「いま」「これから」｜あましんの活躍｜地域密着型金融の推進｜あましんのサステナビリティ｜あましんの経営体制



地域密着型金融の推進

地域の経済発展を支援 当金庫は「地域社会への貢献」を経営の基本方針に掲げ、
地域経済の活性化と持続的発展に努めています。 個人のお客さま 当金庫は、個人のお客さまのライフスタイルや資産状況・ニーズに応じて最適

なアドバイスを行い、将来設計（ライフプラン）実現をサポートします。

地域経済の活性化をめざすビジネス情報誌「TeToTe」。
〈あましん〉だからこそできる「人」「まち」「仕事」をタイムリーに取り上げ、
地域の皆さまとの懸け橋となるよう情報発信に取り組んでいます。

ビジネス情報誌「ＴｅＴｏＴｅ」

就職 結婚 介護 趣味リフォームお子さま誕生 相続旅行教育マイホーム購入

生活費

現役世代 セカンドライフ

支  

出

ラ
イ
フ
イ
ベ
ン
ト

ライフステージに応じた商品で、ライフプラン実現をサポートします

生命保険投資信託定期預金

地域のお客さま

お客さまの事業や生活を 地域活性化の取り組みへの

地域社会全体

住宅ローン 教育ローン フリーローン

信託商品

カードローン

支援 貢献

地域の課題解決に向け

地方自治体／教育機関
地域の皆さま／NPO法人
企業・事業者の皆さま

連携・協働

本店営業部2階の「あましん経営相談コーナー」では、中小企業
診断士などの資格を持つ専門スタッフが、経営に関するあらゆる
ご相談にお応えしています。お気軽にご相談ください。

あましん経営相談コーナー

◀「TeToTe」は、
　当金庫のホームページから
　ご覧いただけます。

06

ご利用時間
住 所

まずはお電話ください。
  　 0120-26-0556

平日9時～15時
尼崎市開明町3-30  本店営業部2階

（平日9時～17時30分）

当金庫は個人のお客さまのライフプランに応じた最適なソリュー
ション提案を実現するため、2023年4月よりタイプ別の渉外係を
配置しています。一人ひとりのお客さまに寄り添い、本部各部署
と連携し、幅広い金融サービスの提供を通じて、お客さまの大切
な資産を守る、活かす、育てるお手伝いをしています。

多様化するニーズに最適な
提案をめざして

当金庫では、お客さまの多様なニーズにお応えするため、資産運
用・相続などに関するセミナーを開催しています。
また、各営業店では定期的に年金相談会（予約制・無料）を開催し
ています。相談会では、専門のスタッフが年金の受給資格や請求
手続きなどについてのご相談にお答えしています。年金相談会に
ついては、お気軽に本支店窓口までお問い合わせください。

各種セミナー、
年金相談会などを開催

08

0907

住宅ローン

幼稚園
小学校

中学校
高校

大学

親の介護費

リフォーム費用

23 AMAGASAKI SHINKIN BANK DISCLOSURE 2023｜24

経営の基本方針｜Top Message｜あましんの「これまで」「いま」「これから」｜あましんの活躍｜地域密着型金融の推進｜あましんのサステナビリティ｜あましんの経営体制




